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Programa gratuitode aceleracidny acompafamiento personalizado
para startups y empresas con proyectosinnovadores,

enfocado en potenciar su viabilidad, crecimientoy escalabilidad.
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En CEEI Ciudad Real, nos hemos reinventado, y hemos adaptado nuestros programas (ACTIVA, DIGITAL ACADEMY y
THINK BIZ) unificdndolos en uno solo, mas sélido y con mayor capacidad: FACTORIA IMPULSA, con el objetivo de

potenciar el acompanamiento en los retos presentes y futuros de las empresas y emprendedores de Ciudad Real.

Ahora podras aplicar a diferentes fases segun tus necesidades y desarrollo, desde un mismo formulario. Nosotros
crearemos contigo un plan de crecimiento con hitos e indicadores, te asigharemos al asesor perfecto para este

viaje, y te aportaremos las herramientas que necesitas para avanzar.

Elige FACTORIA IMPULSA: Porque somos de aqui, y eso nos hace conocer tu realidad; porque estamos vy
seguiremos a tu lado cuando nos necesites, porque no queremos venderte nada, somos una Fundacion sin animo
de lucro: trabajamos por y para que las empresas de la provincia avancen y ayuden a crear tejido empresarial

innovador. Porque si tu ganas, gana nuestra region.
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FACTORIA IMPULSA:

¢Qué vas a encontrar en FACTORIA IMPULSA?:

- 30 empresas seleccionadas por su potencial y perfil innovador

- Formaciones adaptadasa tus necesidades en formato online

- 1 Mentor/a especializado para ayudarte a conseguir tus hitos

- 10h de Asesorias clave en las areas que mas te interesen y necesites.
- Jornadasde trabajoen equipo presenciales para hacer networking

- Un programa de 9 meses de duracion que se adaptaa tus tiempos y objetivos de negocio.
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Un solo programa: diferentes fases de madurez y necesidades ||||H|”"“|

Fase de aceleracion Fase de crecimiento Fase de expansion
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Roadmap estratégico para empresas ||||| ”I"I“
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Se seleccionan
30 proyectos

Creacion de
roadmap- Ejecucion y
ltinerario y recogida de Kpi’s
asesores claves

Fase de diagnostico
del proyecto-
empresa

La fasede .
M . Al final del proyecto

diagnostico Se estableceran ,
deberdan establecerse

establecera el itinerarios en funcion ¥ )
., los Kpi’s conseguidos
roadmapy Kpi's a del Buyer
con ayudade los

Asesores clave

conseguir por emprendedor
proyecto
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Itinerario del programa

Kick off/

Diagndstico

Construccion
del Roadmap

* Fijar los objetivos del proceso; conocer los stakeholders involucrados; saber
cudlesvan a ser las areas de foco y establecer un diagnéstico inicial que sitie ala
empresa/ proyecto emprendedor en una de las fases del programa

*Los OBJETIVOS (basados enla oportunidadesy amenazas analizadas),
*El CAMINO (con los Milestones oportunos),

*Los RIESGOS

*Y los RECURSOS necesarios
Crear el documento de ROADMAP A SEGUIR.

Formaciones -
Asesores clave
y Mentores

e Asignar

- Formaciones para el proyecto (10/8 formaciones)
- Asesores clave (10/8 sesiones)
- Mentores (5 sesiones)

DemoDayy

Resultados

¢ Memoriafinal
* Resultados validados por Asesores clave / Mentores (Kpi’s)

]

1-15 Marzo

15-30 Marzo

1 Marzo- 15
Noviembre

20 Noviembre

ceei’

CIUDAD REAL



Formaciones

FASE 1 — ACTIVA:

. OKR: Establecimiento y despliegue de la estrategia y objetivos de negocio

Lean Startup y Validacion de tu idea de negocio: Minimo Producto Viable

Pasos clave para crear mi empresa

Finanzas del emprendedor

Modelos de negocio digitales sin programacion: plataformas no-code

Modelos de financiacion para startups: financiacion europea, inversion, crowfunding

Presencia online y marketing digital
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. Innovacién disruptiva y como entender mejor al consumidor: Método JTBD "Jobs to be done"
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Formaciones

FASE 2 — DIGITAL GROWTH:

. OKR: Establecimiento y despliegue de |a estrategia y objetivos de negocio
. Revision y optimizaciéon del modelo de negocio

. Administracion Digital y softtware de gestion

. Estrategia de ventas a cliente final: Modelo B2C

. Modelos de negocio digitales sin programacién: plataformas no-code

. Estrategia de ventas a empresas: Modelo B2B

. Presencia online - Marketing Digital

. Plan financiero para seguir creciendo
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. Ciberseguridad y Legalidad en el mundo digital

10. Busqueda de financiacion europea y nacional
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Formaciones

FASE 3 - THINK BIZ:

. OKR: Establecimiento y despliegue de |a estrategia y objetivos de negocio
. Revision y optimizacién del modelo de negocio
. Estrategia de ventas a cliente final: Modelo B2C

. Estrategia para escalar tu negocio de forma 6ptima y sostenible

. Presencia online - Marketing Digital

1
2
4
3
5. Estrategia de ventas a empresas: Modelo B2B
6
7. Plan financiero para seguir creciendo

8

. Inteligencia competitiva y analisis de competidores online

9. Busqueda de financiacidon europea y nacional

10. Internacionalizacion: primeros pasos
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Mentores a tu disposicion:

T

ACTIVA
Diego Palomares

Ramon Arjona

&

DIGITAL GROWTH

Eva Seguido

JoaquinBuendia

THINK BIZ

Maria Vicenta Pérez

Begofia Bevia
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Asesores clave a tu disposicion:

Nombrey apellido Asesor/aclave en: Nombrey apellido Asesor/a clave en:

Diego Palomares Lean Startup, Consultoria empresarial Enrique Holgado Analitica dedatos y Software de gestion
Vicenta Pérez Finanzas Daniel Cobas Ventas a consumidor final (B2C)
Andrey Marin Tecnologia y desarrollo tecnoldgico Juan Carlos Fernandez Ciberseguridady Juridico

ECONET Financiacién externa (Europay nacional) Joaquin Buendia Nuevas tecnologias aplicadasal desarrollo de
negocio
Ramén Arjona Marketing y Comunicacion Begoiia Bevia Comercio Exterior e internacionalizacién
David Polo Ventas a empresas (B2B) Eneko Arza Inteligencia competitiva, vigilancia tecnoldgicay

analisis decompetidores

Eva Seguido Mejora de procesos ytransformacion digital PYMES Javier Rivero Consultor estrategia y OKR
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Herramientas digitales

Plataforma digital
E-Learning CEEICR

Factoria Impulsa - ACTIVA

Progreso global de la formacién 0%

Acerca de esta formacion

OKR: ESTABLECIMIENTO Y

DESPLIEGUE DE LA ESTRATEGIA

Y OBJETIVOS DE NEGOCIO
1315 de marzo de 2023 de 10h a 12h

iTodo en un mismo lugar!

En CEEI Ciudad Real nos gusta que te dediques a tu negocio
y/o proyecto emprendedor. Por ello, a través de nuestra
plataforma digital de e-learning podras acceder a todas las
formaciones, asesorias y mentorias, asi como materialesy
recursos. Ahorrandotiempoy optimizando al maximo tu

paso por el programa.
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¢COmo participar?

ilnscribete a través de nuestro formularioonline!

O escribenos a: ceei@ceeicr.es
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